SalesOnly

Rekryterar saljare som saljer

S

SWEDISH
STANDARDS

INSTITUTE

SIS, Swedish Standards Institute (etabl 1922) arbetar fram och séljer svenska och internationella standarder.
Vi arbetar nara de kdnda internationella organisationerna CEN och ISO. SIS Férlag AB ar ett helagt
dotterbolag till SIS och ett av Sveriges storsta informationsforlag. Las mer pa www.sis.se .

Saljare till SIS Forlag

Vill du driva affarer i en verksamhet som bidrar till att skapa struktur i vart samhalle?

Vi soker dig som med sprudlande energi och kundfokus bygger och utvecklar kundrelationer och driver affarer
mot avslut. Trivs bast nar du far ha manga olika kontakter med alla typer av branscher och segment. Som vill
vara med och paverka och ta ett stort ansvar for ditt arbete och slutligen, som vill representera ett varumarke
som bidrar med samhallsnytta.

Vi erbjuder

En roll dar du har mojlighet att sjalvstandigt driva och planera ditt séljarbete. Féretagskulturen praglas av
nyfikenhet och intresse fér omvarlden. Du har kollegor med méanga olika bakgrunder och erfarenheter och det
ar en kunskapsintensiv atmosfar. Du kommer att vara en viktig del av var fortsatta framgang!

I den har rollen erbjuds en mallén runt 35 000 SEK.

| rollen som séljare pa SIS Forlag kravs att;

" du med energi och hég aktivitetsniva utvecklar din kundportfélj, sdval nya som befintliga kunder
" du sjalvstandigt driver din forsaljning mot budget

" du planerar och strukturerar din kalender efter eget huvud

~ du vill ha méjlighet att paverka din egen l6n

Var nya séljare ar energisk, kommunikativ och gillar att arbeta mot mal. Han/hon ar nyfiken och bra pa att
omvarldsbevaka och dra nytta av dina kunskaper i din séljstrategi. Saklart ar han/hon strukturerad och
noggrann. Vi tror att var nya séljare siktar pa en langsiktig karriar och soker utveckling i sin séljroll.

Egenskaper

Vi soker dig om du har tidigare erfarenhet av att bearbeta kunder och arbeta med férséljning. Du har
erfarenhet av foretagsforsaljning och &ar van vid att bearbeta dina kunder via telefon. Troligen har du ett par ars
erfarenhet av innesalj. Det &r avgorande att du ar kommunikativ och har en mycket god svenska i saval tal
som skrift.

I denna rekrytering samarbetar vi med SalesOnlys rekryteringskonsult Ulrica Ekeroth. Har du fragor eller
funderingar kring tjansten ar du valkommen att kontakta Ulrica p& 0765-25 90 07. Vi ser fram emot din

ansokan med CV sa snart som mojligt dock senast 10 september

Valkommen med din anstkan via www.salesonly.se







